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M&K Real Estate


Vous appréciez la discrétion, la fiabilité et le professionnalisme, l’équipe M&K vous offrira un service d’exception et vous assistera avec enthousiasme et dévouement.
	Nous intervenons dans toutes les transactions portant sur des biens immobiliers résidentiels et professionnels :
	Achat
	Vente
	Location

Notre parfaite maîtrise de chaque processus de transaction nous permet de vous accompagner dans toutes  les étapes jusqu’à la réalisation de votre projet tout en douceur.
	Nous proposons également  tous  les services se rapportant à l’immobilier :
	Gestion locative
	Expertise
	Gestion privée

Nous mettons notre expérience et savoir-faire à votre disposition pour gérer, protéger et faire fructifier votre patrimoine.













  
    
      
        
        Achat        

        
          ×
        
      

      
        	Définir clairement vos besoins, vos critères impératifs, vos attentes en fonction de votre budget.
	Sélection des biens sur l’ensemble du marché (incluant produits des confrères et off market).
	Organisation de visites, vérifications des informations techniques et administratives des biens retenus et négociations
	Rédaction de l’offre d’achat sur le bien retenu après vérifications techniques et administratives d’usage. (Lois, charges et dernières assemblées générales de copropriété). L’offre est toujours accompagnée d’un chèque d’acompte 10% du prix offert à l’ordre de l’un des trois Notaires officiant en Principauté.
	Négociation et après acceptation de l’offre par le vendeur, remise du dossier auprès du Notaire pour préparer la vente qui peut être réalisée directement ou en passant par un compromis. Le chèque d’acompte est encaissé par le Notaire, l’engagement des parties est formel et irrévocable. Le Notaire entame toutes les vérifications obligatoires (relevé hypothécaire, prorata de charges etc…).
	Signature de l’acte authentique chez le Notaire avec paiement du le solde du prix, des frais d’enregistrement et des honoraires d’agence. Prise de jouissance du bien acheté. Une attestation de d’achat est remise immédiatement à l’acheteur, une copie originale de l’acte authentique enregistré par l’administration est remise sous quinzaine à l’acheteur.
	Après l’achat bénéficiez de nos divers services (contrat d’électricité, téléphone, assurance, mise en location, assistance pour une éventuelle rénovation).

          Nous restons à votre disposition pour plus de détails sur cette procédure.
      

      
        Close
      

    

  








  
    
      
        
        Vente        

        
          ×
        
      

      
        	Estimation du bien et signature mandat de vente après réception copie des documents nécessaires (acte de propriété, pièces d’identité, immatriculation de société, charges et assemblées de copropriété, permis de construire…)
	Création d’une fiche support media, (photos, vidéos) et Commercialisation selon la stratégie de vente choisie (publique sur tous nos supports digitaux et papier ou Off Market).
	Organisation de visites, compte rendu et débriefing.
	Réception d’offres d’achat et négociation.
	Acceptation de l’offre d’achat remise du dossier auprès du Notaire pour préparer la vente qui peut être réalisée directement ou en passant par un compromis. Le chèque d’acompte est encaissé par le Notaire, l’engagement des parties est formel et irrévocable.
	Le Notaire entame toutes les vérifications obligatoires (relevé hypothécaire, prorata de charges etc…).
	Signature de l’acte authentique chez le Notaire avec paiement des honoraires d’agence. Le prix de vente est versé par la comptabilité du Notaire au vendeur après retour de l’enregistrement de l’acte authentique par l’administration monégasque (environ 10 jours). Seule une attestation de vente est remise immédiatement au vendeur.

          Nous restons à votre disposition pour plus de détails sur cette procédure.
      

      
        Close
      

    

  








  
    
      
        
        Location        

        
          ×
        
      

      
        	Définir vos besoins, de vos critères impératifs et de vos attentes en fonction de votre budget.
	Sélection des biens sur l’ensemble du marché incluant produits des confrères et off market).
	Organisation de visites et vérifications des informations concernant le bien présenté.
	Signature d’un Engagement de location et versement d’un acompte. Ce document précontractuel désigne les conditions d’entrée et les principales clauses du futur bail, à savoir :
Désignation du bien loué.
Durée et date de début de la location.
Dépôt de garantie équivalent à trois mois de loyer charges incluses.
Règlement du premier trimestre de location et charges locatives de la même période.
Paiement du droit d’enregistrement du bail (1% du loyer et charges annuelles).
Frais d’agence (10% du loyer annuel + TVA)
Conditions particulières de location.
	Acceptation par le propriétaire Bailleur, l’engagement de location devient définitif et devient une promesse de bail.
	Préparation du bail, recueil des documents et versement du solde des sommes à verser le jour de la signature.
	Assistance de M&K sans frais supplémentaires pour vos démarches administratives (contrat électricité, téléphone, assurances) si vous en faites la demande.
	Entrée dans les lieux – état de lieux (par huissier ou par l’agence), remise des clés après réception d’une attestation d’assurance multirisque habitation.

          Nous restons à votre disposition pour plus de détails sur cette procédure.
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Qui sommes nous


















Une équipe de professionnels avec une expérience solide est à votre écoute (Nous communiquons en français, anglais, allemand, italien et espagnol). Passionnés et dynamiques, nos deux acteurs principaux combinent des compétences complémentaires :
	Né à Monaco, Emmanuel THEUX a vécu l’incroyable évolution de la Principauté. Après plus de 25 ans d’expérience dans l’immobilier, cet homme de terrain maitrise les procédures administratives et légales et connait bien les interlocuteurs dans tous les domaines liés à l’immobilier monégasque. Son intérêt particulier pour l’aspect technique des bâtiments et sa connaissance des agencements des appartements lui permettent de vous donner de précieuses informations pour optimiser le potentiel de votre bien.	D’origine allemande, Marion FELSMANN réside à Monaco depuis de nombreuses années. Sa carrière débute dans le management de sportifs de haut niveau. Par la suite elle continue son évolution dans la Banque Privée, l’aviation d’affaire et la gestion de sociétés. Grâce à sa fiabilité, sa rigueur et son dévouement, elle a pu gagner la confiance d’une clientèle internationale exigeante, habituée à la plus grande discrétion et un à service haut de gamme.

En faisant preuve de fiabilité, discrétion et intégrité nous cherchons à créer un climat de confiance qui nous semble indispensable pour la compréhension de vos besoins.
Notre objectif est de vous offrir le meilleur service sans égard à l’importance du projet.
M&K est également Membre de la Chambre Immobilière Monégasque ce qui nous engage à respecter un règlement intérieur strict ainsi qu’un barème d'honoraires reconnu par les Autorités. 









  
    
      
        Barème d'Honoraires

        
          ×
        
      

      
        	Opérations	Vendeur, Bailleur ou Emprunteur	Acquéreur ou Preneur
	VENTE D'IMMEUBLE réalisée ou résiliée par le fait du vendeur ou de l'acquéreur	5%	3%
	VENTE DE FONDS DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE	6%	3%
	CESSION DE TOUT OU PARTIE DE DROIT AU BAIL	6%	3%
	VENTE DE FONDS EXERCISE DU DROIT DE PRÉEMPTION	6%	-
	ÉCHANGE D'IMMEUBLE OU DE FONDS	5%	5%
	GÉRANCE DE FONDS DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE

        (s/ la durée de la gérance - maximum 3 ans)	5%	5%
	HYPOTHÈQUE, NANTISSEMENT	7%	-
	LOCATION VIDE OU MEUBLÉE

        - vide sur un an

        - meublée, sur la durée de location

        - commerciale et industrielle sur un an	10%	10%
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Pourquoi choisir M&K 
comme votre partenaire exclusif
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Il n’est pas nécessaire de travailler avec plusieurs agences pour trouver un bien, vous bénéficierez de notre réseau, notre service et notre savoir-faire.
	Notre réseau
Nous avons pu établir et maintenir des relations à long terme et de confiance avec une large clientèle. Nous collaborons en permanence avec des partenaires professionnels à Monaco et dans d'autres lieux européens et échangeons des informations avec tous nos collègues pour accéder à la totalité du marché.
	Notre service
Une équipe fiable et efficace est à votre disposition pour vous aider à trouver des solutions et vous faciliter toutes vos démarches Nous nous adaptons à vos besoins et offrons un service sur mesure tout au long de notre relation.
	Notre savoir-faire
Vous bénéficierez de nos compétences techniques et d’une connaissance approfondie du marché pendant toutes les étapes de la transaction mais aussi d’un conseil avisé et personnalisé pour vous guider dans vos décisions.


















Nos Partenaires
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